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Frank Zastrow, Wolfgang Schmitt

Unternehmen Zahnarztpraxis

Erfolgreich organisieren, delegieren, digitalisieren, skalieren

Reihe: Erfolgskonzepte Zahnarztpraxis & Management

« Strategien fiir Ihre Zahnarzt-Praxis fir mehr Zeit, Geld, Leben

- Organisation optimieren, klare Verantwortungsbereiche, effizient delegieren
« Das optimale Praxisteam

+ Patientengewinnung und -bindung online/offline

Dieses Buch erzahlt von einem Zahnharzt, der die modeme Zahnarztpraxis neu gedacht hat.
Begleiten Sie ihn auf seinem Weg und erfahren Sie auf unterhaltsame Weise, wie Sie die
Faktoren Zeit, Geld und Leben in einen verninftigen Einklang bringen. Entscheidend sind kluge,
unternehmerische Strategien, um Freirdume zu gewinnen flr das, was Ihnen wirklich wichtig
ist. Wer vom Getriebenen im Hamsterrad zum Gestalter seines eigenen (Arbeits-)Lebens werden
will, kommt an diesem Buch nicht vorbei. Und auch, wer nicht sofort alles anders machen
mochte, findet viele nltzliche Anregungen. Schaffen Sle die Basis fiir wirtschaftlichen Erfolg
und Lebensqualitdt zugleich und lernen Sie: Ihre Zahnarztpraxis souveran zu fuhren Die eigene
Expertise weiterzuentwickeln Freiraum flr AuBerberufliches zu schaffen Regenerationsphasen
zu nutzen Organisieren Interne Prozessoptimierung und klare Verantwortungsbereiche
Qualitdtsmanagement als Chance Moderne maRkgeschneiderte Inhouse-
Kommunikationssysteme Delegieren Was gebe ich wie an wen? Das optimale Praxisteam
Erfolgsfaktor Wertschatzung Digitalisieren Patientengewinnung und -bindung online/offline Was
bieten Sie, was andere nicht haben? Empfehlungs-Marketing und Online-Bewertungen Skalieren
Welche Praxisform passt zu Ihnen? Einzelpraxis, Gemeinschaftspraxis oder MVZ? Rechtliche und
wirtschaftliche Unterschiede
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